TECHNICIEN(NE)
CONSEIL VENTE
EN ALIMENTATION

OBJECTIFS VISES

* Acquérir les techniques de vente de produits

de gestion des produits,

 Poursuivre ses études : BTS MCO, BTS
NDRC, BTS Assistant Manager, formation
interne aux différentes enseignes, certificats
de spécialisation, BTSa Technico-commercial,

* Entrer dans la vie active : Vendeur(se)
conseil, second de rayon, adjoint de rayon,
création d'entreprise, commercial(e).

PUBLIC CONCERNE

Apres la 3¢, ou CAP, CAPa.

METHODE PEDACOCIQUE

Formation par alternance
(en stage ou par apprentissage)

vos

FORMATION SCOLAIRE / APPRENTISSAGE

¢ CRVENTURE
DU VIVANT

UNION EUROPEENNE

alimentaires, d'animation d'un point de vente,

CONTENU

* Modules d'enseignements généraux ;
francais, anglais, histoire/géographie,
mathématiques, sciences physiques,
biologie, écologie, informatique, EPS,
éducation socioculturelle,

* Modules d'enseignements professionnels :
marketing, techniques de vente et de
marchandisage, gestion commerciale,
sciences économiques, connaissance des
produits alimentaires, projet collectif de
vente.

ORCANISATION PEDACOCIQUE

Formation de 3 ans
50 semaines de cours + 60 semaines de stage
ou par apprentissage

APPRENTISSAGE
MILIEU PROFESSIONNEL

* Grandes surfaces de produits alimentaires,
* Magasins de proximité et spécialisés,
* Marchés ou vente directe producteur.

MFR

CULTIVONS LES REUSSITES

Formation par alternance
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